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MODALITA DI FREQUENZA

FACOLTATIVA

METODI DI VALUTAZIONE

ESAME FINALE ORALE con VOTAZIONE IN
TRENTESIMI. L'esame consiste in un colloquio vaiit
accertare il livello di conoscenza degli argomenti
programma, il livello di padronanza del linguaggio
specialistico e la capacita’ del candidato di pghre un
ragionamento volto all'applicazione delle conoseenz
teoriche a casi concreti di cui si proponga I'amalonche’
la prospettazione di possibili soluzioni. Il colloq
consiste in un minimo di quattro domande. La valioiae
avverra' in conformita’ alla seguente griglia divazione:
-Esito eccellente 30 -30 e lode: ottima conosceiez
argomenti, ottima proprieta’ di linguaggio, otticepacita'

analitica; lo studente e' in grado di applicaredaoscenze

teoriche a casi concreti di cui si propone la sole,
ipotizzando anche alternative plurime; - Esito molt
buono 26 - 29: buona conoscenza degli argomerandu
proprieta’ di linguaggio,buona capacita' analitioa;
studente e' in grado di applicare in modo adegigato
conoscenze teoriche a casi concreti di cui si prepa
soluzione; -Esito buono 24-25: conoscenza di base d
principali argomenti, discreta proprieta’ di lingg#, lo
studente mostra una limitata capacita’ di applitare
conoscenze teoriche a casi concreti di cui si prepa
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soluzione; -Esito soddisfacente 21-23: lo studepte




mostra piena padronanza degli argomenti principali
dell'insegnamento, pur possedendone le conoscenze
fondamentali; mostra comunque soddisfacente pr@prie
di linguaggio sebbene con una scarsa capacitapticare
in modo adeguato le conoscenze teoriche a casretodc
cui si propone la soluzione; - Esito sufficiente2(8
minima conoscenza degli argomenti principali
dell'insegnamento e del linguaggio tecnico, scsirsia o
nulla capacita’ di applicare in modo adeguato le
conoscenze teoriche a casi concreti di cui si prepa
soluzione; - esito insufficiente: lo studente nasgede
una conoscenza accettabile dei contenuti dei divers
argomenti in programma. Nel corso del primo sersestr
verra' svolta n. 1 prova in itinere scritta. Layapche
consiste nella somministrazione di tre quesitspasta
aperta, €' intesa a verificare il grado di comperesdegli
argomenti ed a testare la capacita’ di applicaziatie
nozioni teoriche acquisite alla soluzione di casiareti.
La sottoposizione alla prova in itinere e' meraraent
facoltativa per lo studente. Il giudizio sulla paowon fa
media ai fini dell'esame finale e consiste nediiaativa:
Giudizio positivo/giudizio negativo.

TIPO DI VALUTAZIONE \VOTO IN TRENTESIMI

PERIODO DELLE LEZIONI 1° SEMESTRE

CALENDARIO DELLE ATTIVITA L UNEDI, MARTEDI E MERCOLEDI DALLE ORE 12.00ALLE
DIDATTICHE ORE 14.00

ORARIO DI RICEVIMENTO DEGLI GIoVEDI DALLE 10.00ALLE 13.00(PROF. PERRINO).
STUDENTI GLI ORARI DI RICEVIMENTO DEI COLLABORATORI SONO

AFFISSI IN DIPARTIMENTO

RISULTATI DI APPRENDIMENTO ATTESI

Conoscenza e capacita di comprensione
Conoscere e comprendere criticamente le noziorddiorentali relative al Diritto commerciale
dell'impresa.

Capacita di applicare conoscenza e comprensione
Individuare i problemi del diritto dell'impresa, Isgionare la pertinente disciplina, ricostruire
guadro interpretativo e fornire soluzioni ad inbgativi teorici ed applicativi.

Autonomia di giudizio

Essere in grado di formulare soluzioni originalipaoblemi posti, orientandosi fra le opinioni
dottrina e giurisprudenza con capacita di selezmmuk elaborazione innovativa della risposta
adeguata, anche con adeguato approccio di tipsticasi

Abilitd comunicative
Esprimersi oralmente e per iscritto sui temi detit@i commerciale, con capacita di ordin:
elaborazione ed organizzazione.

Capacita d’apprendimento
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Poter accedere ai livelli ulteriori di apprendimenecessari alla elaborazione di tesi scritte kd

al




| preparazione alle professioni legalli.

OBIETTIVI FORMATIVI DEL CORSO

L’obiettivo formativo che ci si propone € quello fdirnire gli studenti del corso le conoscen
competenze ed abilita di base necessarie a:

- svolgere il prescritto periodo di pratica professle ed accedere ai relativi concorsi, finalizag
divenire avvocato di impresa o del diritto dedfad, notaio, 0 magistrato assegnato alle sez
specializzate in materia di diritto d'impresa;

- proseguire gli studi in materia di diritto commiate e di impresa, candidandosi a concors
dottorato di ricerca con pertinente oggetto, o allamissione a corsi di MasterLaws Master
anche internazionali nell’area di riferimento;

- candidarsi alla iscrizione all’Albo dei Consuleint Proprieta Industriale;

- piu ampiamente, affrontare e superare qualsiemigpconcorsuale o comunque selettiva

richieda la dimostrazione di conoscenze e compet&tniche in materia di diritto commerciale
di impresa e che sia finalizzata allo svolgimedtattivita professionali nel settore giuridico
riferimento.

A tal fine, lo studente del corso dovra:

- sapere interpretare ed inquadrare sistematicamennella gerarchia delle fonti ogni tes

ze,

t
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i di
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normativo, anche di recentissima emanazione, velatilla regolamentazione giusprivatistica

dellimpresa;
- sapere leggere e sistematizzare il testo di ecigiurisprudenziali di ogni ordine e grado
materia, traendone la massima e confrontandoldaccasistica precedente;

- sapere presentare e discutere con approccioceptoblematico le principali questioni del diritto

commerciale e dellimpresa, con adeguata consapexaldella relativa evoluzione normativa
interpretativa;

- sapere utilizzate gli strumenti di acquisizioneaggiornamento dei materiali dottrinali
giurisprudenziali in materia, anche attraversod’dsstrumenti informatici;

- saper produrre testi giuridici nell'area del lricommerciale, sia pure ad un livello di baseliq
contratti, atti costitutivi e statuti di societdti @rocessuali.
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DENOMINAZIONE DEL CORSO
“Diritto commerciale”

ORE FRONTALI LEZIONI FRONTALI
72

PROGRAMMA
(con indicazione approssimativa delle ore di lezianper argomento)

Nozioni introduttive (4 ore)

L'impresa (16 ore)

| segni distintivi (4 ore)

Le invenzioni industriali (2 ore)

La concorrenza sleale (4 ore)

La disciplina antitrust (4 ore)

Le societa di persone, di capitali e cooperativeqtz)

Le procedure concorsuali (4 ore)

| contratti di impresa; i contratti bancairtontratti di assicurazione (6 ore)
Titoli di credito e strumenti finanziari (6 ore)

Sono esclusi soltanto 1 contratti di vendita, estiatorio, di
somministrazione, appalto, trasporto, albergo, viagio e deposito




TESTI CONSIGLIATI
G.F.CampoBAssq Diritto commerciale 3 volumi, Torino, Utet, ultima
edizione in commercio (con le esclusioni suindicetkeprogramma del corso)
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oppure

G.FERRI, Manuale di diritto commercialeTorino, Utet, ultima edizione
(a cura di C.Angelici e G.B.Ferri) in commercio ride esclusioni suindicate
nel programma del corso).

%)

oppure entrambi i seguenti 2 volumi:

- AAVv. (ABRIANI E AL.), Diritto delle imprese. Manuale brey
Milano, Giuffré, ultima edizione in commercio (cém esclusioni suindicat|
nel programma del corso)

- AA.VV. (ABRIANI E AL.), Diritto delle societa. Manuale brey#lilano,
Giuffre, ultima edizione in commercio

(1%}

D

oppure

G.PREsSTFM.RESCIGNG Corso di diritto commercialevol. 1, Impresa-
Contratti-Titoli di credito-Fallimentp Bologna, Zanichelli, ultima edizione
disponibile (lezioni I-VI, VIII.4 e 1X-XVI)

piu

AssocCIAZIONE PReITE, Il diritto delle societa a cura di G.Olivieri
G.Presti, F.Vella, Bologna, Il Mulino, ultima edinmie disponibile (con
esclusione del cap. XXIII)

0, in alternativa al volume dell'#s0CIAZIONEPREITE,

G.PRESTFM.RESCIGNQ Corso di diritto commercialevol. 1, Societa
Bologna, Zanichelli, ultima edizione disponibile.

SEMINARI E GRUPPI DI STUDIO
Comunicazioni relative a seminari e gruppi di studerranno fornite durante
il corso di lezioni, ed affisse fra gli avvisi agludenti.




