
SCUOLA SCIENZE GIURIDICHE ED ECONOMICO 
SOCIALI  

ANNO ACCADEMICO 2014-2015 
CORSO DI LAUREA MAGISTRALE GIURISPRUDENZA – TRAPANI 
INSEGNAMENTO DIRITTO COMMERCIALE 
TIPO DI ATTIVITÀ CARATTERIZZANTE 
AMBITO DISCIPLINARE COMMERCIALISTICO 
CODICE INSEGNAMENTO 47004 
ARTICOLAZIONE IN MODULI NO 
NUMERO MODULI / 
SETTORI SCIENTIFICO 
DISCIPLINARI 

IUS/04 

DOCENTE RESPONSABILE MANGANO RENATO 
PROFESSORE ASSOCIATO 
UNIVERSITÀ DI PALERMO 

CFU 9 
NUMERO DI ORE RISERVATE ALLO 
STUDIO PERSONALE 

153 

NUMERO DI ORE RISERVATE ALLE 
ATTIVITÀ DIDATTICHE ASSISTITE 

72 

PROPEDEUTICITÀ ISTITUZIONI DI DIRITTO PRIVATO II 
DIRITTO COSTITUZIONALE I 

ANNO DI CORSO 2 
SEDE DI SVOLGIMENTO DELLE 
LEZIONI 

http://portale.unipa.it/dipartimenti/dipartimentoscienzegiu

ridichedellasocietaed/cds/giurisprudenzasedetp471/?pagin

a=lezioni 
ORGANIZZAZIONE DELLA 
DIDATTICA 

LEZIONI FRONTALI, ESERCITAZIONI, 

SEMINARI 
MODALITÀ DI FREQUENZA FACOLTATIVA 
METODI DI VALUTAZIONE PROVA SCRITTA IN  ITINERE  E PROVA ORALE 
TIPO DI VALUTAZIONE VOTO IN TRENTESIMI 
PERIODO DELLE LEZIONI I SEMESTRE 
CALENDARIO DELLE ATTIVITÀ 
DIDATTICHE 

http://portale.unipa.it/dipartimenti/dipartimentoscienzegiu

ridichedellasocietaed/cds/giurisprudenzasedetp471/?pagin

a=lezioni 
ORARIO DI RICEVIMENTO DEGLI 
STUDENTI 

HTTP://PORTALE.UNIPA.IT/PERSONE/DOCENTI/M/

RENATO.MANGANO 

 

 

RISULTATI DI APPRENDIMENTO ATTESI  
Conoscenza e capacità di comprensione 
Conoscere e comprendere le nozioni fondamentali del diritto commerciale.  
Capacità di applicare conoscenza e comprensione 
Interpretare le norme al fine di risolvere casi pratici.  

Autonomia di giudizio 
Avere consapevolezza critica delle problematiche della materia.  

Abilità comunicative 
Comunicare le conoscenze acquisite in modo esaustivo e convincente.  
Capacità d’apprendimento 
Essere in grado di ricostruire l’evoluzione dei principali istituti del diritto commerciale ripercorrendo i contributi 

dottrinali più significativi e i principali orientamenti giurisprudenziali. 

Avere consapevolezza della funzione dei singoli istituti e delle problematiche che questi ultimi sollevano. 



 

 
OBIETTIVI FORMATIVI DEL CORSO 
Conseguire le nozioni fondamentali del diritto commerciale, anche con tecniche e metodologie casistiche. 

Acquisire conoscenze storiche ed una consapevolezza critica che consenta di valutare gli istituti del diritto 

commerciale, anche nella prospettiva della evoluzione storica degli stessi. 

Possedere, in modo approfondito, capacità interpretative, di analisi casistica, di qualificazione giuridica, di 

comprensione, di rappresentazione, di valutazione e di consapevolezza per affrontare problemi interpretativi ed 

applicativi della materia. 

Possedere, in modo approfondito, gli strumenti di base per l'aggiornamento delle proprie competenze. 
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PROGRAMMA DEL CORSO* ** 
 

L'imprenditore. 

L’impresa. 

L’azienda.  

La concorrenza.  

Le società.  

I contratti bancari  

Le procedure concorsuali. 

 
Testi consigliati 
per lo studio del diritto dell’impresa e della società 

1) G.F. CAMPOBASSO,  Diritto commerciale, vol. 1°,  Diritto dell’impresa, Utet, ult. ed.; 

2) G.F. CAMPOBASSO,  Diritto commerciale, vol. 2°,  Diritto delle società, Utet, ult. ed.; 

per lo studio dei contratti bancari e delle procedure concorsuali 

3) G.F.CAMPOBASSO,  Diritto commerciale, vol. 3°,  Contratti – Titoli di credito – 

Procedure concorsuali, Utet, ult. ed., limitatamente alla parte relativa ai contratti bancari ed 

alle procedure concorsuali.  

 

 


